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Ervaringen uit de praktijk
Hanneke Bax & Jolijn Kerkkamp

22 mei 2018

EVEN VOORSTELLEN

Jolijn Kerkkamp Hanneke Bax
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ERVARING MET PATIËNTEN

Meer inzicht in wat zorg kost
 Betrokkenheid eigen behandelproces
 Specialisatie vs. allround:
 Bereidheid eventueel meer te betalen of verder te reizen
 Korte overzichtelijke trajecten

PATIËNT INFORMEREN

Website

 Bevestigingsmail

 Intake
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PRAKTISCH

 Financieel
 Factureringsbureau: bv. Infomedics
 Zelf facturen maken

Dossiervorming:
Wat is belangrijk voor de behandeling vs. wat moet ik voor de

zorgverzekeraar invullen?

Uitvoering van de behandeling
 Tijdsindeling
 Locatie

ONDERNEMING

aanbod

financiënvraag

• Wat heb je te bieden?

• Sluit dit aan bij de vraag van
de (potentiële) cliënt?

• Hoeveel wil/kan de
(potentiële) cliënt hiervoor
betalen?



1-8-2018

4

PROFILERING

Wat zijn mijn kwaliteiten?
Wat heb ik te bieden?
 Hoe onderscheid ik me?
Wat is mijn visie?
Wat is mijn missie?
 Is er vraag naar mijn diensten?
Wat ben ik waard als logopedist?
 Hoe wil ik mijn praktijk in de wereld zetten?

THE GOLDEN CIRCLE – SIMON SINEK

WHAT?

HOW?

WHY?

WHY do you do what you do?

HOW do you do what you do?

WHAT do you do?
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FACEBOOK

#DURFTEVRAGEN
Hanneke: info@bestemming-bereikt.com

Jolijn: info@jolijnkerkkamp.nl


